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Soirée Presqu’lle Estuaire Entrepreneurs 9 Octobre 2014

Pour la 4°™ année consécutive, PEE « Presqu’lle Estuaire Entrepreneurs » regroupant les associations
professionnelles de Saint-Nazaire et de la Presqu’ile de Guérande (DCF, CID, Club d’Affaires
Atlantique, ABPE, UGECAP", Guérande Atlantique, Réseau Entreprendre, La Baule Entreprises), soit
1000 membres environ, s’associent afin de proposer une soirée exceptionnelle aux chefs d’entreprises

et aux institutionnels locaux en partenariat avec la CCl Nantes St-Nazaire.

| Aprées la conférence ayant pour theme « Les leviers de la Performance Commerciale » animée
¥ par Gérard BAILLARD EN 2011

La conférence ayant pour théme « L’avenir en confiance, La crise porteuse d’Espoir par Michel
GODET en 2012

i La conférence sur la vision de I’économie de Jean-Marc SYLVESTRE en 2013

Ayant pour théme : « Scénario pour une sortie de crise »

Place a I'Optimisme avec Philippe BLOCH

Conférencier et animateur de renommée internationale,

Participants :

- Dirigeants, Chefs d’Entreprises Ouest 44
- Institutionnels
- Presse

Programme :

- Accueil

- Visite des Stands Partenaires

- Conférence

- Table Ronde, échanges avec la salle

- Cocktail dinatoire servi dans les stands

UGECAP : Union des Groupements d’Entrepreneurs du territoire de Cap Atlantique
CJD : Centre des Jeunes Dirigeants

DCF : Dirigeants Commerciaux de France

ABPE : Association Brais Pédras Entreprises
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Soirée Presqu’lle Estuaire Entrepreneurs

Ouvrages de

Philippe BLOCH

9 Octobre 2014

Biographie de
Philippe BLOCH

Philppe Bioch I
- Philippe Bloch
Blenheu.!‘e.ux SERVICE
CRCEWN  COMPRIS 2.
Tout le monde peut y ’

crder son entroprise

« Service Compris 2.0 »

360 idées pour améliorer la qualité de service a
I'neure d'internet

A I'heure ou des pans entiers de I'économie sont
menacés par le formidable essor d’internet,
I'ouvrage délivre a tous les managers quelque 360
conseils a mettre en ceuvre immédiatement pour
améliorer leur qualité de service, et remettre
I’'homme au coeur de la relation client.

« Bienheureux les Félés... »,

Témoignage de la vraie vie des entrepreneurs, le
livre est unanimement salué par la critique et la
communauté entrepreneuriale

« Dinosaures & Caméléons »
9 paradoxes pour réussir dans un monde
imprévisible

Devenu le livre de chevet de nombreux dirigeants
francais, ce second essai se vend a plus de 60 000
exemplaires des la premiéere année.

« Service compris » N1
Les clients heureux font les entreprises gagnantes

Succes sans précédent, « Service Compris » se
vend a 100 000 exemplaires dés la premiére année
nombreuses

et génére de demandes de

conférences de la part des entreprises francaises.

@ DCF

ABPE

Philippe Bloch est diplémé de I'ESSEC (promotion 82).

Apreés ses études, il passe deux ans a New York, au titre de la coopération, en
tant qu'Attaché Commercial aupres de I'Ambassade de France. A son retour, il
démarre sa vie professionnelle au Groupe Expansion, ou il est pendant trois
ans éditeur du magazine L'Expansion et d'autres produits phares du groupe
(La Lettre de L'Expansion, Harvard L'Expansion, les Forums de L'Expansion, le
Club de Conjoncture).

Dans la foulée de son premier ouvrage « service compris », Philippe créé
PBRH Conseil en janvier 1987, une entreprise de communication, de conseil et
de formation ayant pour but de mettre concretement en application les idées
de son livre, et qui multiplie les innovations : premiéres visites mystére,
mesure de la qualité de service, affiches, livrets, brochures, vidéos, etc.

Son produit de formation Service Plus - L'Etat d'Esprit Service a ainsi permis de
former plus de 250 000 personnes dans des entreprises comme Citroén,
Carrefour, France Telecom, EDF-GDF Services, Parc Astérix, les Caisses
d'Epargne, Monoprix, Le Printemps, etc.

En avril 1990, il publie Service News® - le Mensuel de la Qualité de Service,
avec pour objectif de faire chaque mois le point sur tout ce qui bouge dans le
domaine de la qualité du service en France, en Europe et en Amérique du
Nord.

Philippe Bloch a réalisé a ce jour plus de 2 500 conférences et animations de
conventions en France, en Europe et en Amérique du Nord, réunissant plus de
deux millions de participants.

Chroniqueur pour le magazine L'Entreprise depuis 2003, il anime chaque
week-end depuis 2005 sur BFM Business (96.4) L'Entreprise BFM , une
émission entierement consacrée a I'esprit d'entreprise, dans laquelle il recoit
de nombreuses figures emblématiques de |'entrepreneuriat francais.

Il a animé pendant deux ans Valeurs Ajoutées sur BFM TV une émission
hebdomadaire consacrée aux PME qui mettent en commun moyens et
compétences pour mieux affronter la concurrence.

Fondateur du site Bookee® destiné a favoriser la gestion des favoris sur
internet, il mene également une activité de business angel dans le secteur des
nouvelles technologies.

En mai et juin 2012, il fait partie du jury de I'émission « L'Inventeur 2012 »
diffusée chaque lundi en prime time sur M6.

http://youtu.be/G918w08I0IU

http://www.philippebloch.com/accueil.php
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Quel intérét a devenir partenaire ?

v Participer a I'enrichissement de la connaissance des acteurs économiques locaux et
favoriser leur développement

v" Développer votre notoriété auprés d’une cible privilégiée et clairement identifiée :
les dirigeants d’entreprises locales

v Jouer la carte de la proximité et du partenariat auprés des PME/PMI locales

v" Donner une image d’entreprise impliquée

v' Etre identifié comme I'une des entreprises actives de la région

Quelle visibilité ?

v' Visite de vos stands ouverts avant la soirée et pendant le cocktail. (Cocktail installé 3
proximité de tous les stands ouverts)

Quelle communication ?

1- Conférence de presse

2- Encarts presse

3- +de 10000 Invitations emailing relayées par en plusieurs étapes.

4- Annonce de la soirée auprés des adhérents des différentes associations partenaires :
DCF, CID, Club d’Affaires Atlantique, ABPE, UGECAP, Guérande Atlantique, Réseau
Entreprendre, La Baule Entreprises.

5- Relais sur les Sites internet des associations partenaires de I'événement

Quelle fréquentation ?

Prés de 500 responsables de I’économie locales présents a cette soirée (550 participants en
2013)

Le Pack Partenaire niveau 1 a 1500 € ht

Installation de kakemono, stands enrouleurs dans la salle de conférence
Logo de votre entreprise sur les invitations mail (10.000 ex)

Logo tournant sur écran pendant les phases d’attente

Votre entreprise citée dans la soirée

AN NI NN

Mise 3 disposition d’un espace (env 3m?) dans la salle d’accueil ol se déroulera le
cocktail et distribution de plaquettes commerciales

v/ Mise a disposition d’une table et 2 chaises

v' Mise en place de vos stands enrouleurs sur votre espace

Activités marques automobiles : le partenariat automobiles de niveau 1 (1500€) se limite a 3
marques de véhicules maximum (1 partenariat par marque) et 2 voitures exposées par marque, sans
contrat d’exclusivité.
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v

Le Pack Partenaire niveau 2 a 500 € ht

v" Mise a disposition d’un espace (env 3m?) dans la salle d’accueil ol se déroulera le
cocktail et distribution de plaquettes commerciales

v' Mise a disposition d’une table et 2 chaises

v" Mise en place de vos stands enrouleurs sur votre espace
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Bulletin d’engagement partenaire

MaAdAME, IMONSIBUL ...coeeeiieiieeeee e

o o =T o] T I TP PP TR UPPPPOPPP

Souhaite devenir partenaire de la soirée du 9 Octobre 2014 a hauteur de [] 1500€ HT soit 1800€ ttc
(Versement a I'ordre du Club d’Affaires Atlantique)
Souhaite devenir partenaire de la soirée du 9 Octobre 2014 a hauteur de [1 500€ HT soit 600€ TTC

(Versement a I'ordre du Club d’Affaires Atlantique)

Jattribue ce partenariat a I'association :

Observations éventuelles :

@ DCF

A retourner a:

Signature et Cachet de I'entreprise obligatoire Fabienne BIHAN-ARROUET

CCl Nantes - St-Nazaire
Saint Nazaire Hotel Consulaire

44602 Saint-Nazaire cedex
Tél:0240172110
Mobile : 06 61 16 54 78
Fax : 02 40 66 68 35

35 Rue du Général de Gaulle-CS 70405
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Pour toute information concernant le partenariat :
Florence GEOFFROY — fgeoffroy.nema@gmail.com
Jean Michel TEXIER — jean-michel.texier@renault-trucks.com
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